
Сегмент №:

1.1.Сегменти користувачів (ЦА): 2.1.Проблема користувачів, 
яку вирішуємо:


7.Структура витрат:
 6.Прибуток:

5.Канали 
просування: 

4.Вирішення проблеми: 9.Неринкова 
перевага: 

8.Ключові метрики: 

2.2.Хто вже вирішує 
проблему?

1.2.Перші користувачі:

Сегмент №:

Застосунки-конкуренти:


Сегмент №:

3.Унікальна цінність:


Lean Canvas: *Productʼs name*


